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科技城企业联合商学院

2020年7月10日
《价值营销-解决方案式 SPIN 销售技巧》

【课程大纲】

一、解决方案式销售内核

1、企业语录

2、解决方案销售

3、价值营销路径

二、销售访谈规划与策略制定

1、销售访谈规划

2、销售机会评估

3、做建设性拜访

三、客户需求调查与商机发现

1、客户需求调查

2、需求从何而来

3、SPIN 顾问技术
4、成功销售三原则

5、价值等式

6、客户需求分析

7、客户的客户
8、客户的对手
9、客户的企业
四、产品方案制定与有效呈现

1、产品方案制定

2、客户购买什么

3、3+5”利益法则
4、个人利益诉求

5、销售提案

五、订单交易达成与过程管理

1、订单交易达成

2、访谈结果

3、关系层级
【讲师介绍】

王鉴老师简介【资历与基本介绍】

国内知名营销实战训练专家、课程导师

原世界 500 强美国辉瑞公司 CAPSUGEL 事业部中国市场负责

澳大利亚 MONASH 大学工商管理硕士（MBA）
IPTA 国际职业训练协会认证培训师

中国《培训》杂志核心推荐讲师， 北京大学、南京大学、浙江大学等校营销管理课程常年专家讲师

500 家多企业内训、百场计万人以上公开课成功见证，超高课堂满意度，入选中国《培训》杂志“精品课程”。专著《深度营销：解决方案式销售行动指南》成为国内众多企业销售学习指定用书，一年 6 次重印畅销

创建“企业销售全员学习系统”，专业销售技巧、解决方案式销售、双赢谈判技巧、大客户销售策略、客户关系管理、团队建设与管理等六大系列课程互为衔接，各有专攻，搭建高品质营销训练一站式平台。

多年来，始终致力于研究和推行极具实战意义的专业销售方法和工具，着力构建销售团队的市场分析能力、业务拓展能力、客户管理能力、团队协作能力，实现销售团队的行为优化与业绩提升。

互动式教学，采用大量真实的案例分析和情境演练，并辅以全套应用工具表单，使学员对关键业务流程做到知行合一，提升订单赢率和销售业绩。
【课程详情】

【课程时间】2020年7月10日 （9:00-17:00）星期五

【课程对象】营销人员
【课程地点】绵阳（国家）高新区党群服务中心二楼（高新区石桥铺东路73号）

【主办单位】科技城企业联合商学院

【承办单位】四川聚联商学教育科技有限公司
【课程费用】380元/次  会员抵扣1人次（费用包括学员版讲义（纸质）、水、茶歇以及电子版课件）

【课程联系】吴绍冬 15681220639（微信同步）
【收款方式】
对公账户：

户    名：四川聚联商学教育科技有限公司
开户银行：中国工商银行股份有限公司绵阳游仙支行
银行帐号：2308 4131 0910 0083 250

千秋邈矣独留我，百战归来再读书。
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扫描一下二维码关注我们： 

服务内容：

公开课    企业内训  拓展培训

代理招聘  劳务派遣  外包服务

工伤险    工会活动  党建培训

